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自行車4S美容连锁店投资, 首先要对市场经过详细的考察,同时还需要了解自行車4S美容连锁店加盟流程。来自行車4S美容养护连锁店，足迹遍布全国所有省市和自治区，自行車4S美容的加盟流为咨询 。
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1． 选址评估。来宝有自己独有的一套选址标准，集行业与中国市场之大成，是来宝多年经验的总结。加盟者选择了来宝品牌后，总部将派遣经验丰富的人员上门为加盟者实地考察，并提供最初的参考意见。

２．店面设计。总部将依照遵从来宝的VI规范，结合加盟店实际利益，体现精品式的汽车服务这一原则，为加盟连锁店设计出经济适用，高效合理，美观大方的来宝统一风格的连锁店形象。

３．技术培训。总部将对加盟店进行全方位培训。不仅仅是汽车美容、汽车养护、汽车装饰等技术方面，还包括来宝的经营理念、营销管理、宣传策划等一系列围绕着经营的管理者的培训。

４．上门指导。根据不同的级别，总部将派遣技师和店长进驻加盟店，为加盟店解决实际困难，并进一步传授实战经验技巧。

５．开业策划。开定初期，总部将帮助各加盟店进行开业策划。包括：如何全方位、多角度、深层次进行广广告宣传，根据当地特色帮助加盟店制定正确的营销方案，汽车俱乐部的运营模式指导，以及市场信息服务等方面的策划，以使加盟店顺利开业，步入正规。

６．广告宣传。在对外广告宣传报道上，总部一直长期不断与国内各大电视台、电台、网站、报纸、杂志等涵盖全国的媒体上以多种方式进行广告宣传。各来宝汽车美容养护连锁店均可分享总部成功的广告效应，只需根据当地特色，稍加宣传，即可以极小的投入获得最大的利润回报。

７．定期深造。总部对所有加盟商将提供永久性的技术支持，定期对加盟商进行再培训学习。向他们传递最新的汽车美容养护专业技术知识，理论联系实操，让加盟商及时掌握汽车后市场的新技术、新理念，不断提高加盟商的整体素质，从而保证整个连锁体系与人员队伍的高效率与高水平。

８．年终支持。总部将会对各来自行車4S美容养护连锁店进行综合考评，根据不同的级别的优秀加盟店进行不同程度的年终嘉奖。召开加盟店年会，交流先进经验，使来宝连锁体系更紧密、更牢固、更具市场竞争力。
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